
Wir bieten Ihnen ...

... ein anspruchsvolles Aufgabengebiet in einem dynamischen und expandierenden Unternehmen.

Ihre Aufgaben:

•	 Präsentation, Demonstration und Vertrieb unserer  
hochwertigen Arthroskopie-Produkte

•	 Intensive Betreuung, Pflege und weiterer Ausbau bestehender 
Kundenbeziehungen im niedergelassenen und klinischen Bereich

•	 Akquise und Aufbau von Neukunden

•	 Betreuung von Messen und Fachkongressen

Sie besitzen:

•	 Kenntnisse im Gesundheitswesen

•	 Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick und Überzeugungskraft

•	 Abschluss einer kaufmännischen oder medizinischen Ausbildung

Im teamorientierten Umfeld erwartet Sie eine herausfordernde 
und selbstständige Tätigkeit in einem modernen Unternehmen 
mit sehr guten Zukunftsperspektiven.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

EBERLE GmbH & Co. KG · www.eberle-med.de 
Glasbronnenstraße 6 · 75449 Wurmberg
Kontakt: vertrieb@eberle-med.de 
Telefon +49 2841 8870032

Vertriebsmitarbeiter (m/w) Medizinprodukte 
in den Regionen Berlin, Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern 
und Sachsen-Anhalt im Außendienst


